
Are you ready for the ULTIMATE job?
ULTIMATE Europe mit Sitz in St. Georgen am Ybbsfelde (NÖ) ist Teil einer sehr erfolgreichen inter-
nationalen Firmengruppe mit weiteren Standorten in Polen, Türkei, Rumänien, USA, China  
und  Australien. ULTIMATE entwickelt, vertreibt und serviciert ein breites Produkt-Portfolio an Über-
gängen, automatischen Türsystemen bis hin zur Innenausstattung für Schienenfahrzeuge.
Zur Verstärkung unseres Teams  suchen wir eine/n:

      SALES MANAGER (M/W/D)

WIR BIETEN IHNEN: 
• Persönliche und fachliche Weiterentwicklungsmöglichkeiten
• Flexible Arbeitszeiten: Ein Gleitzeitmodell in Form einer Vereinbarung steht für alle Beschä� igten zur 
   Verfügung
• Eigenverantwortung: selbständiges Arbeiten in einem jungen, kontak� reudigen Team
• Stromtankstelle mit güns� ger E-Tank Möglichkeit, sowie extra gekennzeichnete E-Auto Parkplätze
   stehen direkt vor unserem Bürogebäude zur Verfügung
• Neues Bürogebäude: Kan� ne, Fitnesstudio, A� er Work Bar
• Ein Mitarbeiterbeteiligungsmodell, bei dem Sie am Erfolg des Unternehmens beteiligt sind
• A� rak� ves Gehalt laut KV Metallgewerbe mit Überzahlung je nach Qualifi ka� on und Berufserfahrung

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung!

Wir freuen uns auf Ihre aussagekrä� igen Bewerbungsunterlagen mit Lichtbild und Zeugnissen:                    
ULTIMATE Europe Transporta� on Equipment GmbH
Hart, Gewerbestraße 27
A-3304 St. Georgen am Ybbsfelde
E-Mail: bewerbung@ul� mate-eur.com
Web: www.ul� mate-eur.com

AUFGABENGEBIETE:
•  Bearbeitung von internationalen Kunden-
    anfragen, technischen Lastenheften
•  Angebotskalkulation, Angebotslegung und deren 
    Nachverfolgung
•  Technisch / kommerzielle Abklärungsgespräche 
•  Betreuung der Key Accounts und Aufbau von 
    langfristigen Kundenkontakten
• Einsteuerung der Aufträge ins System, Daten-
   pflege

IHR PROFIL:
•  Abgeschlossene technische Ausbildung
• Verhandlungssichere Deutsch- und Englisch-
   kenntnisse
• Teamfähig, kommunikativ
• Betriebswirtschaftliche Kenntnisse
• Kundenorientiertes, professionelles Auftreten
• Reisebereitschaft, Flexibilität in der Arbeitszeit-
   gestaltung
• Berufserfahrung im technischen B2B Vertrieb im
   internationalen Umfeld von Vorteil


